
 
 
 
WINDSTREAM vaults into ‘BusinessWeek’s’ TOP 5 Best Performing U.S Companies 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
When Windstream was created from the spin‐off of Little Rock‐based Alltel’s local telephone 
division in 2006, former Alltel CFO Jeff Gardner took the helm.  The company combines the services 
of regional players Alltel and Valor Communications, grabbing customers that giants such as AT&T 
and Verizon Communications don’t reach.  Windstream has managed to reap steady profits by 
offering phone, digital TV, and broadband service to rural customers in 16 states.  Because the 
ompany has no wireless product, its growth prospects aren’t as robust as those of other telecoms, 
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tion Services 
No. 4 
Industry:  Telecommunica
Sales:  $3.2 billion 
Net Income:  $435 million 

c
but these days stability counts for a lot. 
 
Windstream Supply, a subsidiary of Windstream Communications, leads as one of the nation’s 
premier telecommunications distributors, offering supply chain and logistics services to telephone 
companies nationwide.  As a long‐standing provider of communications products and services, their 
xcellent supply distribution model offers a comprehensive portfolio of cutting‐edge solutions, 

e your company into the new era of technological advances. 
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